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	СРЕДИ КЛЮЧЕВЫХ ДОКЛАДЧИКОВ
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Дмитрий Потапенко 
Управляющий партнер, Management Development Group Inc.
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Надежда Копытина 
Президент, ГК Лёдово 
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Петр Шелищ 

Председатель Союза потребителей России, Председатель Совета директоров Союза участников потребительского рынка
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Григорий Трусов
Президент, компания «Контакт-Эксперт»
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Михаил Хазин
Президент компании «НЕОКОН», экономист и публицист
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Илья Белоновский
Исполнительный директор АКОРТ (Ассоциация Компаний розничной торговли)
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Леонид Гутин
Директор по планированию ассортимента. Дикси
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Алексей Кузьмин
 Советник компании «НЕОКОН». профессор, FRSE 
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Николас Коро 
Главный куратор Исследовательского Центра Брендменеджмента и Брендтехнологий (RCB&B) 
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Борис Жалило 
Старший партнер и стратегический директор, компания Business Solutions
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Олег Бакун 
DBA, генеральный директор, Core Competences the Retail Evolution Company
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Кирилл Евстегнеев 
исполнительный директор, Федеральный закупочный союз Система «Т3С»
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Дмитрий Вознесенский Коммерческий директор,
 ГК Виктория 
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Петр Офицеров
Генеральный директор, «Real Work Management»
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Сергей Елисеев 
Кризис-менеджер, управляющий партнер УК «МЕНЕДЖМЕНТ 911+»
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Антон Замятин
Руководитель проекта СТМ, Мосмарт
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Оксана Яшина, Директор отдела услуг по сопровождению сделок компании Ernst & Young
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Михаил Бурмистров 
Генеральный директор, INFOLine-Аналитика
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Сергей Лищук, 
директор по маркетингу и продажам, Холдинг ПомидорПром
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Лана Чубаха 
Директор по развитию бизнеса группы компаний «Terrasoft»
ПРОГРАММА


	27 апреля 2010, вторник 
9.00 – 10.00 Регистрация участников,  welcome coffee
10.00-12.00 Пленарное заседание
Потребительский рынок России 2010: поставщики food и nonfood, сети, потребители

Ключевые темы:
· Что происходит в экономике России и мире и как это изменит потребительский рынок до конца года
· Потребитель 2010: Динамика торговли и потребления на рынке FMCG. Изменение состава потребительской корзины
· Покупательский спрос: когда потребитель вернется к своим привычкам? Как это отразится на закупочной политике сетей? Какие ниши появятся на полках в категориях food и nonfood? 
· Изменения спроса в период рецессии. Новые потребности сетей и возможности для производителей 

· Сетевой ритейл: Реформация. Анализ и характеристики сетей на российском рынке 
Приглашенные спикеры:
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Михаил Хазин, президент компании «НЕОКОН», действительный государственный советник  Российской Федерации / Алексей Кузьмин, советник компании «НЕОКОН». Профессор, FRSE, Председатель научно-экспертного совета Фонда “Открытая экономика”. Председатель Научно-экспертного совета Общероссийского фонда «Национальные перспективы». Консультант ряда международных организаций (ООН, UNDP, IGAD и др.)
· Петр Шелищ, Председатель Союза потребителей России, Председатель Совета директоров Союза участников потребительского рынка; член Общественной палаты РФ

· Оксана Яшина, Директор отдела услуг по сопровождению сделок компании Ernst & Young, группа по оказанию услуг компаниям розничной торговли
· Леонид Гутин, директор по планированию ассортимента, розничная сеть  Дикси
· Сергей Касьяненко, председатель правления, Орими Трейд 
· Роман Антюфеев, директор по продукту, Ашан Радуга 
· Михаил Бурмистров, генеральный директор, INFOLine-Аналитика

	12.00-12.30 Кофе-брейк

	12.30-14.20 Панельная дискуссия:

Федеральный закон о торговле: новый формат работы!

Модератор: [image: image22.png]


 Олег Бакун, DBA, генеральный директор, Core Competences the Retail Evolution Company
Оппонент:  Дмитрий Потапенко, управляющий партнер, Management Development Group Inc., владелец 12 торговых и ресторанных сетей, дистрибуторских компаний и производственных предприятий в регионах России и за рубежом, заместитель Председателя комиссии Правительства г. Москвы по инфраструктуре сетевых услуг и торговли, экс-генеральный директор розничной сети «Пятерочка»
Ключевые темы:
· Начало положено! Food – ограничили, Nonfood – в ожидании…

· Федеральный закон о торговле на практике: недокументированные особенности

· Как строить бизнес после принятия ФЗ: пути сохранения маржинальности

· Новое во взаимоотношениях с сетями. Взгляд поставщика

· Новые подходы к формированию входных условий для поставщиков: новые сроки оплаты, поставки в условиях сужения ассортиментных матриц, маркетинговые услуги «на добровольной основе»
· Новые договора поставок в сети. Стратегия для поставщика 
Участники дискуссии:
· Илья Белоновский, исполнительный директор, АКОРТ (Ассоциация компаний розничной торговли)
· Дмитрий Вознесенский, коммерческий директор, ГК Виктория
· Надежда Копытина, президент, ГК Лёдово
· Евстегнеев Кирилл, исполнительный директор, Федеральный закупочный союз Система «Т3С»
· Николай Вознесенский,  старший юрист, Корпоративная практика/ Слияния и поглощения/ Антимонопольное законодательство, к.ю.н., Российская международная юридическая фирма Goltsblat BLP

	14.20-15.20 Ланч
15.20-16.40 Консалтинг-сессия 1:  
Инновационный инструментарий поставщика для роста сетевых продаж 

Ключевые темы:

· 7-мь инструментов увеличения продаж в сетях и за их пределами

· Что поменялось в головах потребителей? или Как увеличить тягу с полки, думая, как потребитель? 
· Белые и черные методы конкурентной борьбы в условиях, когда низкий потребительский спрос стал нормой 
· Что делать, чтобы товар не «выпал» из потребительской корзины?

· Электронный отдел продаж: минимум ошибок – максимум прибыли. Новые IT-технологии для увеличения продаж на полках сетей
Приглашенные спикеры:
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 Борис Жалило, MBA, Системный тренер-консультант, Старший партнер и стратегический директор тренингово-консалтинговой компании Business Solutions, автор книги "Книга директора по сбыту" и др. 
· Лана Чубаха, директор по развитию бизнеса, группа компаний Terrasoft
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 Григорий Трусов, президент, Консалтинговая компания «Контакт-Эксперт», Лауреат премии «Персона года 2009», автор делового бестселлера «Сами придут, сами купят»

	16.40-17.10 Кофе-брейк, запись на переговоры к сетям в Центр Закупок Сетей

	17.10-18.30 Консалтинг-сессия 2:  
Инновационный инструментарий поставщика для роста сетевых продаж
Ключевые темы:

· Система Управления Доходностью: Прибыль, Продукт, Персонал, Производство
· Мобильная нейромаркетинговая лаборатория в действии: Новые подходы к «продающей» упаковке. Как «убить» соседа по полке за 1-2 минуты?

· Как создать продаваемый товар на полках сетей

· Как выявить потребности покупателя по Вашей группе товаров

· Какое место на полке должен занимать Ваш товар, чтобы продажи были максимальными

Приглашенные спикеры:

· Сергей Елисеев, кризис-менеджер, управляющий партнер УК «МЕНЕДЖМЕНТ 911+», эксперт Ассоциации независимых директоров (АНД) 
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Николас Коро, член Совета Гильдии Маркетологов, член комитета по маркетингу ТПП РФ, председатель комитета по международным делам СОМАР, Главный Куратор Исследовательского Центра Брендменеджмента и Брендтехнологий (RCB&B), со-директор компании "Brand Public". Автор книги "Успешный стиль ведения бизнеса"

	Зал 2

17.10-18.30 Практикум и Деловая игра:

Сложные переговоры с трудным закупщиком 
Ведущий: [image: image26.png]


Петр Офицеров, генеральный директор, Консалтинговая компания Real Work Management, Член Экспертного совета при Федеральной антимонопольной службе по развитию конкуренции в сфере розничной торговли, автор книг «ПОСТАВЩИК. Организация эффективной работы с сетевыми магазинами.  Российская практика» и «Техники и приемы эффективных продаж»
Ключевые темы:

· Семь шагов к успеху на переговорах в Центре Закупок Сетей
· Четыре простых приема, которые принесут вам более 1 миллиона рублей
· Алгоритм входа в розничную сеть, увеличение прибыли, увеличение оборачиваемости

· Как определение потребностей клиента увеличивает ваши продажи и прибыль

· Уникальные аспекты подготовки менеджеров по работе с розничными сетями

· Интерактивное обучение проведению переговоров с закупщиками сетей

· Моделирование реальных ситуаций и отработка навыков: 5 кейсов

· Конкурс «Лучший переговорщик»
БИЗНЕС – КОКТЕЙЛЬ

	28 апреля 2010, среда 


	10.00-12.00  Брифинг:
Собственные Торговые Марки: Ваш товар под брендом сети
Модератор:  Михаил Бурмистров, генеральный директор, INFOLine-Аналитика, Член Экспертного совета при Федеральной антимонопольной службе по развитию конкуренции в сфере розничной торговли
Ключевые темы:

· Собственные Торговые Марки (СТМ) розничных сетей в России и мире сегодня. 

· Группы товара, в которых наиболее эффективно происходит развитие частных марок

· Розничные сети о планах развития СТМ на 2010-2015 года

· Товарные категории, в которых сети будут наращивать долю собственных торговых марок 
· Критерии отбора производителей товаров под Собственными Торговыми Марками

· Семь раз отмерь… Плюсы и минусы производства СТМ для производителей 

· Опыт розничных сетей. Типовые риски при выпуске СТМ
Приглашенные спикеры:

· Иван Глинкин, директор, департамент консалтинга, стратегия и операции, Deloitte
· Екатерина Еременко, руководитель отдела по собственным торговым маркам, МЕТРО 
· Олег Степаненко, руководитель направления СТМ, Федеральный закупочный союз Система «Т3С»
· Сергей Лищук, директор по маркетингу и продажам, Холдинг ПомидорПром
· Антон Замятин, руководитель проекта СТМ, Мосмарт
12.00-12.30 Кофе-брейк
12.30-15.30 Специальное мероприятие
Центр Закупок Сетей™

С участием 50 розничных сетей России и СНГ

Каждый участник сможет провести персональную встречу и предложить свой товар каждому из более, чем 80 закупщиков ведущих розничных сетей России и СНГ. 
10.00 – 12.00  Семинар для закупщиков розничных сетей
Эффективные закупки ходового ассортимента

Ведущий: [image: image27.png]


 Петр Офицеров, генеральный директор, Консалтинговая компания Real Work Management, автор книг «ПОСТАВЩИК. Организация эффективной работы с сетевыми магазинами.  Российская практика» и «Техники и приемы эффективных продаж»
Как принять участие:

Тел./факс: (495) 730-79-06, (812) 327-49-18      

E-mail: imperia@imperiaforum.ru
www.no-crysis.ru 
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- Выступления гуру маркетинга и консалтинга из серии «Звезды Российского Консалтингатм»

* Организаторы оставляют за собой право вносить изменения в тематику докладов и пленарных заседаний. Организаторы не несут ответственность за отмену доклада в связи с форс-мажорными обстоятельствами (болезнь, незапланированная командировка, внезапные семейные обстоятельства у докладчика и др.).
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